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A. Opis dotychczasowej działalności Wnioskodawcy

	A.1  Działalność wnioskodawcy

	Proszę określić rodzaj prowadzonej (lub prowadzonych) działalności gospodarczej oraz podać numer PKD.

	
Działalność
nr PKD
	Charakterystyka
	Udział % w ostatnim roku obrotowym w ogólnej wartości przychodów ze sprzedaży
	Udział % pracujących 
w ogólnej liczbie pracujących

	
	
	
	

	
	
	
	

	* w razie konieczności należy powielić



	A.2 Charakterystyka działalności przedsiębiorstwa, w tym działalności eksportowej 

	Proszę bardzo krótko opisać historię przedsiębiorstwa oraz główny przedmiot działalności

	

	Proszę opisać jak wygląda proces usługowy/produkcyjny w firmie. proszę podać, jeśli część produkcji/usług jest outsorcingowana.

	

	Proszę wskazać czy produkty i usługi są przeznaczone na rynek lokalny, regionalny, krajowy lub eksport? Proszę podać jaką część procentową [%] w strukturze przychodów zajmuje eksport.

	

	Proszę podać wartość przychodów z eksportu (w PLN) w następujących latach (zamknięty rok obrachunkowy)

	2014
	2015
	2016
	2017
	2018 (okres bieżący)

	
	
	
	
	

	Proszę podać kraje do których przedsiębiorstwo eksportuje swoje produkty (w rozbiciu procentowym z całości [100%] przychodów z eksportu).

	

	Proszę wskazać, czy przedsiębiorstwo ma swoje oddziały, przedstawicielstwa zagraniczne lub sieci franczyzowe za granicą. Proszę również wskazać inne zagraniczne aktywne kanały sprzedaży swoich produktów.

	Państwo
	Oddział/Przedstawicielstwo/Sieci franczyzowe/Inne kanały sprzedaży
	Opis

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	* w razie konieczności należy powielić

	Proszę wskazać, czy – i jeśli tak – to jakie istniejące porozumienia / umowy z klientami zagranicznymi przedsiębiorstwo posiada (nazwa kontrahenta, rok zawarcia umowy/porozumienia, przedmiot i kraj eksportu)

	

	W poniższej tabeli proszę wymienić otrzymane certyfikaty i nagrody:

	Certyfikaty/Nagrody
	Czego dotyczyły (krótki opis) i rok przyznania

	
	

	* w razie konieczności należy powielić



B. Potencjał Wnioskodawcy

	B.1 Doświadczenie Wnioskodawcy i posiadane i zasoby ludzkie 

	Wielu przedsięwzięć nie daje się zrealizować ze względu na brak wystarczającego doświadczenia, wiedzy lub kompetencji. Poniżej należy wykazać czy Wnioskodawca posiada doświadczenie oraz kadrę gwarantującą prawidłową realizację projektu.

	Czy Wnioskodawca posiada doświadczenie w zakresie:
- wdrażania nowych modeli biznesowych, w tym strategii dla działań międzynarodowych, otwierania nowych kanałów biznesowych, dywersyfikacji geograficznej lub sektorowej
- nawiązywania współpracy gospodarczej z innymi przedsiębiorstwami w wymiarze krajowym i międzynarodowym
- udziału w wydarzeniach krajowych 
i międzynarodowych, m.in. w targach, pokazach technologii

Proszę to doświadczenie opisać.
	

	Czy posiadane zasoby ludzkie są wystarczające do wdrożenia projektu oraz osiągnięcia celów określonych 
w projekcie?
	

	Czy Wnioskodawca posiada doświadczenie w korzystaniu 
z programów pomocowych Unii Europejskiej? Jakich?
	



	B.2 Personel Wnioskodawcy przed rozpoczęciem realizacji projektu lub na dzień złożenia wniosku

	Należy określić stan zatrudnienia w przedsiębiorstwie, podając liczbę oraz rodzaj stanowisk pracy (stanowiska podobne można zgrupować)

	1. Liczba miejsc pracy w przeliczeniu na pełne etaty – EPC (Ekwiwalent Pełnego czasu pracy) na podstawie umowy o pracę

	Rodzaj stanowiska pracy
	Liczba miejsc pracy

	
	

	* w razie konieczności należy powielić

	2.Liczba pracowników – EPC (Ekwiwalent Pełnego czasu pracy)  – pozostałe formy zatrudnienia

	Rodzaj stanowiska pracy
	Liczba miejsc pracy

	
	

	* w razie konieczności należy powielić



	B.3 Personel planowany do zatrudnienia w ramach realizowanego projektu

	B.3.1 Personel planowany do zatrudnienia w ramach realizowanego projektu -Wskaźnik produktu

	Należy określić wymiar etatu, stanowisko,  rodzaj umowy o pracę osób które wnioskodawca zamierza zatrudnić w ramach realizowanego projektu :

	1. Liczba miejsc pracy w przeliczeniu na pełne etaty – EPC (Ekwiwalent Pełnego czasu pracy) na podstawie umowy o pracę

	Rodzaj stanowiska pracy
	Liczba miejsc pracy
	Wymiar etatu
	Rodzaj umowy

	
	
	
	

	* w razie konieczności należy powielić



	B.3.2 Personel planowany do zatrudnienia w wyniku realizacji projektu – 
Wskaźnik rezultatu

	Należy określić wymiar etatu, stanowisko,  rodzaj umowy o pracę osób które wnioskodawca zamierza zatrudnić w wyniku realizacji projektu :

	1. Liczba miejsc pracy w przeliczeniu na pełne etaty – EPC (Ekwiwalent Pełnego czasu pracy) na podstawie umowy o pracę

	Rodzaj stanowiska pracy
	Liczba miejsc pracy
	Wymiar etatu
	Rodzaj umowy

	
	
	
	

	* w razie konieczności należy powielić



	B.4 Posiadane środki trwałe i WNiP (m.in. nieruchomości, pomieszczenia, sprzęt, aparatura oraz inne wyposażenie niezbędne do realizacji projektu)

	Zasób
	Przeznaczenie

	
	

	* w razie konieczności należy powielić



C. Opis projektu
	C.1 Okres realizacji projektu 

	Data rozpoczęcia realizacji projektu
	Data zakończenia rzeczowej realizacji projektu
	Data zakończenia finansowej realizacji projektu  

	
	
	



	C.2  Klasyfikacja projektu

	Typ przedsięwzięcia
(właściwe podkreślić):
	· Wsparcie opracowania nowych (a także aktualizacji/modyfikacji istniejących) modeli biznesowych MSP, w tym strategii dla działań międzynarodowych, otwieranie nowych kanałów biznesowych, dywersyfikacji geograficznej lub sektorowej; 
· Wsparcie współpracy gospodarczej przedsiębiorstw w wymiarze krajowym 
i międzynarodowym; 
· Promocja przedsiębiorstw, w tym udział 
w wydarzeniach krajowych 
i międzynarodowych, m.in. w targach, pokazach technologii, jedynie jako mniejsza część projektu, znajdująca uzasadnienie w strategii rozwoju przedsiębiorstwa lub wprowadzonych nowych modelach biznesowych.

	Wsparcie opracowania nowych (a także aktualizacji/modyfikacji istniejących) modeli biznesowych MSP, w tym strategii dla działań międzynarodowych, otwieranie nowych kanałów biznesowych, dywersyfikacji geograficznej lub sektorowej 
– Proszę opisać
	

	Wsparcie współpracy gospodarczej przedsiębiorstw w wymiarze krajowym 
i międzynarodowym
– Proszę opisać
	

	Promocja przedsiębiorstw, w tym udział w wydarzeniach krajowych i międzynarodowych, m.in. w targach, pokazach technologii, jedynie jako mniejsza część projektu, znajdująca uzasadnienie w strategii rozwoju przedsiębiorstwa lub wprowadzonych nowych modelach biznesowych.
– Proszę opisać
	



	C.3 Koszty realizacji projektu (zgodnie z cz. V wniosku, szczegółowe koszty proszę ująć w Zał. 15 – Metodologii rozliczania kosztów ryczałtowych)

	Rodzaje kosztów

	Nazwa kosztu
	Wartość
	Uzasadnienie

	
	
	

	* W razie konieczności należy powielić

	Pozostałe koszty niezbędne do realizacji projektu

	Jeżeli do całkowitej realizacji projektu konieczne jest poniesienie kosztów innych, niż te wskazane w ramach kosztów kwalifikowanych projektu (tj. wydatki niekwalifikowalne, m.in. VAT) należy je wskazać oraz uzasadnić ich zakup i powiązanie z celami projektu.

	Nazwa kosztu
	Wartość
	Uzasadnienie

	
	
	

	* W razie konieczności należy powielić



	C.4 Lokalizacja projektu

	C.4 b - Lokalizacja misji gospodarczych (2 typ projektu)*

	Proszę podać dane dotyczące miejsca misji gospodarczych

	1. Kraj, Miasto, Miejscowość
	

	2. Termin misji gospodarczych (2 typ) – kwartalnie (np. II kwartał 2019 r.)
	

	3. Charakter i cel misji gospodarczych (2 typ)
	

	4. Zakres planowanych wydarzeń oraz planowane rezultaty, w tym uzasadnienie potrzeby udziału w nim Wnioskodawcy (m.in. 
w odniesieniu do profilu prowadzonej działalności, posiadanej strategii rozwoju przedsiębiorstwa)
	 

	* w przypadku większej liczby misji gospodarczych należy powielić wiersze 1 do 4.
W przypadku braku realizacji II typu projektu – pozostawić tabelę pustą

	C.4 a - Lokalizacja targów / pokazów technologii / wystaw (3 typ projektu)*

	Proszę podać dane dotyczące miejsca targów / pokazów technologii / wystaw (3 typ projektu)

	1. Kraj, Miasto, Miejscowość
	 

	2. Termin targów/pokazów technologii/wystaw (3 typ) – kwartalnie (np. II kwartał 2019 r.)
	 

	3. Charakter i cel targów/pokazów technologii/wystaw (3 typ)
	 

	4. Zakres planowanych wydarzeń oraz planowane rezultaty, w tym uzasadnienie potrzeby udziału w nim Wnioskodawcy (m.in. 
w odniesieniu do profilu prowadzonej działalności, posiadanej strategii rozwoju przedsiębiorstwa)
	

	* w przypadku większej liczby targów / pokazów technologii / wystaw należy powielić wiersze 1 do 4.
W przypadku braku realizacji III typu projektu – pozostawić tabelę pustą



	C.5 Komplementarność projektu 

	Należy wymienić zrealizowane/realizowane/zaakceptowane do realizacji projekty, bezpośrednio lub 
w partnerstwie, logicznie i tematycznie połączone z realizowanym projektem.
	Opis komplementarności
Należy podać m.in. wartość całkowitą projektu, wartość dofinansowania, okres realizacji projektu, rezultaty projektu, zakres komplementarności projektu, z którym powiązany jest projekt zgłaszany do wsparcia.

	
	

	* W razie konieczności należy powielić



D. Konkurencyjność produktu/usługi i miejsce na rynku
	D.1 Miejsce na rynku

	Proszę wskazać, kto jest głównym odbiorcą wyrobów lub usług? 
Proszę podać szacunkową liczbę klientów oraz określić udział poszczególnych odbiorców (grup odbiorców) 
w przychodach ze sprzedaży.
	

	Jakie są oczekiwania i potrzeby klientów? W jakim stopniu Państwa oferta odpowiada na te oczekiwania? Czy coś trzeba zmienić? Jeśli tak, to co?
	

	W których segmentach Państwa oferty popyt jest rosnący, a gdzie malejący? Sprzedaż, których produktów, usług lub towarów ulega wahaniom sezonowym? Jak poważne jest to zjawisko?
	

	Czy przedsiębiorca planuje w wyniku realizacji inwestycji rozszerzenie swojej działalności na  nowe rynki? Do kogo będzie skierowana oferta ?
	



	D.2 Konkurencja na rynku

	Jacy są Państwa konkurenci ? Na jakim rynku działają ? W jakim zakresie Państwa oferta jest lepsza, a w jakim gorsza ? Czym różni się Państwa oferta od konkurencji ? Proszę wyczerpująco odpowiedzieć na poniższe pytania: Czy konkurenci są silniejsi, czy słabsi w danym segmencie, w którym działalność jest prowadzona ?

	Oferta wnioskodawcy
(produkt/usługa)
	Oferta konkurencji 
(opis produktu/usługi konkurencyjnej i wskazanie na  plusy i minusy w odniesieniu do własnej oferty)

	Oferta 1: ...
	 

	Oferta 2: ...
	 

	Oferta 3: ...
	 

	Oferta n: ...
	 

	* W razie konieczności należy powielić

	Proszę opisać potencjalne działania swoich konkurentów w odpowiedzi na realizację projektu, tj. wprowadzenie produktu/usługi na nowy rynek oraz swoją reakcję na te działania.

	



E. Cel i uzasadnienie realizacji projektu
	E.1 Cel projektu

	Należy opisać główny cel i uzasadnienie potrzeb realizacji projektu. 

	

	Należy wskazać, czy w wyniku realizacji projektu:
- rynek produktowy i geograficzny nie zmieni się;
- wprowadzony zostanie dotychczasowy produkt na nowy rynek;
- wprowadzony zostanie nowy produkt na dotychczasowy rynek;
- wprowadzony zostanie nowy produkt na nowy rynek.


	

	Należy wskazać, czy w wyniku realizacji projektu:
- przedsiębiorstwo nie nawiąże nowych kontaktów handlowych;
- przedsiębiorstwo nawiąże nowe kontakty handlowe na rynku na którym funkcjonuje;
- przedsiębiorstwo nawiąże nowe kontakty handlowe na rynkach, na których do tej pory nie funkcjonuje.

	

	Proszę określić wpływ projektu na realizację celów RPO WO 2014-2020:

	Wzrost konkurencyjności przedsiębiorstw
	

	Zwiększony poziom handlu zagranicznego sektora MSP 
	

	Zwiększona ekspansja MSP na rynki zagraniczne
	

	Dywersyfikacja geograficzna prowadzonej działalności
	

	Zwiększona dochodowość MSP
	

	Liczba nawiązywanych kontaktów zagranicznych, a w szczególności umów z partnerami zagranicznymi
	

	Wzrost zatrudnienia 
w przedsiębiorstwie
	

	Wprowadzenie zmian organizacyjnych i/lub procesowych 
w przedsiębiorstwie
	





[image: ]
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F. Prognoza sprzedaży
	[bookmark: RANGE!D9]F.1 Prognoza sprzedaży

	W tabeli tej należy określić przewidywane przychody ze sprzedaży podstawowych produktów / usług.

Należy wyodrębnić te produkty/usługi, które zostaną wdrożone w wyniku realizacji projektu (dotyczy także projektów, gdzie w wyniku ich realizacji zwiększy się wyłącznie wartość sprzedaży; w takim przypadku należy rozpatrywać saldo przyrostu).
 
Należy zaplanować politykę cenową oraz oszacować wielkość sprzedaży. Miara ta pozwoli dokonać oceny spodziewanego sukcesu.
Należy podać informację dotyczącą wszystkich głównych produktów / usług. Dane dla podobnych kategorii oferty można grupować w ramach jednego produktu lub usługi. W przypadku podania pogrupowanych produktów/usług, można podać średnią cenę.

Rok bazowy n-1 to ostatni zakończony okres obrachunkowy.
Należy przygotować prognozę na okres realizacji projektu oraz trzech lat od momentu jego zakończenia.

Dane dotyczące poszczególnych lat powinny być tożsame z sekcją F.

	Produkt / usługa/towar
	rok (n-1) …
	okres bieżący …
	rok n ...
	rok (n+1)...
	rok (n+2)...
	rok (n+3)...
	rok (n+4)...
	rok (n+5)...
	rok (n+6)...

	
	Cena jedn.
	Ilość
	Przychody ze sprzedaży
	Cena jedn.
	Ilość
	Przychody ze sprzedaży
	Cena jedn.
	Ilość
	Przychody ze sprzedaży
	Cena jedn.
	Ilość
	Przychody ze sprzedaży
	Cena jedn.
	Ilość
	Przychody ze sprzedaży
	Cena jedn.
	Ilość
	Przychody ze sprzedaży
	Cena jedn.
	Ilość
	Przychody ze sprzedaży
	Cena jedn.
	Ilość
	Przychody ze sprzedaży
	Cena jedn.
	Ilość
	Przychody ze sprzedaży

	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	n
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Razem przychody ze sprzedaży:
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Szczegółowe założenia do przyjętych prognoz finansowych:
	



G. Sytuacja finansowa wnioskodawcy oraz jej prognoza.
Przed wypełnieniem sprawozdań finansowych!
• Należy wypełnić sprawozdania finansowe dla:
- dwóch poprzednich lat obrachunkowych - małe i średnie przedsiębiorstwa (w przypadku mikroprzedsiębiorstw za ostatni rok obrachunkowy),
- okresu bieżącego, 
- oraz przygotować prognozę na okres realizacji projektu oraz trzech lat od momentu jego zakończenia.
(Np. jeżeli projekt rozpoczyna się w listopadzie 2018 roku, trwa 24 miesiące i kończy się w listopadzie 2020 roku to przygotowujemy następujące sprawozdania: historyczne za lata 2016 i 2017, aktualne za bieżący okres obrachunkowy, oraz prognozę na lata 2018 – 2023). 
• Rok bazowy n-2 oraz n-1 to dwa pełne zakończone okresy obrachunkowe (Np. rok 2016 oraz 2017).
• Jeżeli działalność nie była prowadzona w okresie ostatnich dwóch lat to Wnioskodawca przedstawia sprawozdanie lub sprawozdania dotyczące dostępnych okresów – (np. przedsiębiorca, który rozpoczął działalność w czerwcu 2017 r. przedstawia sprawozdanie za okres od czerwca do grudnia 2017, oraz sprawozdanie okresu bieżącego i prognozę).
• Okres bieżący to okres za który Wnioskodawca posiada najbardziej aktualne sprawozdanie finansowe za zakończone kwartały roku bieżącego (od 21 dnia po zakończeniu kwartału); (np. jeżeli wniosek jest złożony 21 lipca 2018 to będzie to sprawozdanie za 2 pierwsze kwartały roku 2018) 
lub dane ze sprawozdania za ostatni rok (2017) w sytuacji, gdy wnioskodawca nie posiada aktualnego sprawozdania za I i II kwartał.
• Rok n to okres obejmujący pełen roczny cykl obrachunkowy (np. jeżeli sprawozdanie bieżące dotyczy 2 pierwszych kwartałów 2018, to rok n obejmuje to sprawozdanie oraz prognozę na kolejne 2 kwartały roku 2018).
• Przyjmujemy, że rok obrachunkowy jest zakończonym rokiem kalendarzowym, jeżeli jest inaczej prosimy o stosowną adnotację w polu „Szczegółowe założenia do przyjętych prognoz finansowych”.
• Wszystkie dane finansowe podajemy w tysiącach złotych do jednego miejsca po przecinku.
• Prosimy podać szczegółowe założenia do przyjętych prognoz finansowych, w tym informacje, jakie koszty działalności operacyjnej uwzględniono.
• Prognozy muszą opierać się na realnych założeniach i być dostosowane do specyfiki danego przedsiębiorstwa oraz branży, w której ono funkcjonuje.
• Proszę o wypełnienie pola dotyczącego formy rozliczenia podatkowego Wnioskodawcy .
	Szczegółowe założenia do przyjętych prognoz finansowych:

	






	Forma rozliczenia podatkowego Wnioskodawcy
	




	G.1 Bilans [w tys. PLN]

	Aktywa
	rok bazowy 
n-2
	rok bazowy n-1
	Okres bieżący
	rok n...
	1 rok ...
	2 rok ...
	3 rok ...
	4 rok ...
	5 rok ...
	6 rok ...

	A. Aktywa trwałe (I+II+III)
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	I. Wartości niematerialne i prawne 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Rzeczowe aktywa trwałe (1+2+3+4+5)
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	1. grunty (w tym prawo użytkowania wieczystego gruntu) 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. budynki i budowle 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. urządzenia techniczne i maszyny 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4. środki transportu 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5. pozostałe środki trwałe 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	III. Pozostałe aktywa trwałe 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	B. Aktywa obrotowe (I+II+III+IV)
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	I. Zapasy 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Należności krótkoterminowe 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	III. Inwestycje krótkoterminowe (w tym środki pieniężne)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	IV. Pozostałe aktywa obrotowe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Aktywa razem (A+B)
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	Pasywa
	rok bazowy 
n-2
	rok bazowy n-1
	Okres bieżący
	rok n...
	1 rok ...
	2 rok ...
	3 rok ...
	4 rok ...
	5 rok ...
	6 rok ...

	C. Kapitał (fundusz) własny
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	D. Zobowiązania i rezerwy na zobowiązania (I+II+III+IV)
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	I. Rezerwy na zobowiązania 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Zobowiązania długoterminowe (1+2)
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	1. Kredyty i pożyczki
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Pozostałe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	III. Zobowiązania krótkoterminowe (1+2+3)
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	1. Z tytułu dostaw i usług
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Kredyty i pożyczki
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. Pozostałe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	IV. Rozliczenia międzyokresowe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Pasywa razem (C+D)
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	


	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	G.2 Rachunek zysków i strat [w tys. PLN]
	

	
	rok bazowy 
n-2
	rok bazowy n-1
	Okres bieżący
	rok n...
	1 rok ...
	2 rok ...
	3 rok ...
	4 rok ...
	5 rok ...
	6 rok ...

	A. P r z y c h o d y  n e t t o  z e  s p r z e d a ż y 
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	I. Przychody netto ze sprzedaży produktów i usług 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Przychody netto ze sprzedaży towarów i materiałów 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	B. K o s z t y  d z i a ł a l n o ś c i  o p e r a c y j n e j 
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	I. Amortyzacja 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Zużycie materiałów i energii 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	III. Usługi obce 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	IV. Podatki i opłaty: 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	V. Wynagrodzenia 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	VI. Ubezpieczenia społeczne i inne świadczenia 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	VII. Pozostałe koszty rodzajowe 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	VIII. Wartość sprzedanych towarów i materiałów 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	C. Z y s k  (s t r a t a)  z e  s p r z e d a ż y  (A - B) 
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	D. P o z o s t a ł e  p r z y c h o d y  o p e r a c y j n e 
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	I. Dotacje 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Pozostałe przychody operacyjne 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	E. P o z o s t a ł e  k o s z t y  o p e r a c y j n e 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	F. Z y s k  (s t r a t a)  z  d z i a ł a l n o ś c i  o p e r a c y j n e j  (C + D - E) 
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	G. P r z y c h o d y  f i n a n s o w e 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	H. K o s z t y  f i n a n s o w e  
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Z y s k  (s t r a t a)  b r u t t o  (F + G - H) 
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	J. P o d a t e k  d o c h o d o w y 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	K. P o z o s t a ł e  o b o w i ą z k o w e  z m n i e j s z e n i a  
z y s k u  (z w i ę k s z e n i a s t r a t y)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	L. Z y s k  (s t r a t a)  n e t t o  (I - J - K) 
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00




H. Odniesienie do kryteriów oceny projektu*
	H.1 Kryteria merytoryczne szczegółowe (TAK/NIE)

	Nr
	Nazwa Kryterium
	Uzasadnienie spełniania

	1.
	Koszty dotyczące promocji przedsiębiorstwa, w tym udziału w wydarzeniach krajowych i międzynarodowych znajdują uzasadnienie w strategii rozwoju przedsiębiorstwa lub wprowadzonym nowym modelu biznesowym
	

	2. 
	Ocena jakości i wykonalności strategii/modelu biznesowego
	

	3.
	Wprowadzenie dotychczasowego produktu/usługi na nowy rynek zagraniczny lub wprowadzenie nowego produktu/usługi na rynek zagraniczny
	

	4.
	Pomoc nie jest związana z realizacją projektu dotyczącego działalności handlowej
	



	H.2 Kryteria merytoryczne szczegółowe (punktowane)

	Nr
	Nazwa kryterium
	Uzasadnienie [bez wpisywania punktacji]

	1.
	Zwiększenie efektywności funkcjonowania przedsiębiorstwa
	

	2.
	Wkład własny wyższy od minimalnego
	

	3.
	Projekt prowadzi do wprowadzenia zmian organizacyjnych/ procesowych. 

Kryterium nie dotyczy przedsiębiorstw nowozałożonych
	

	4.
	Projekt dotyczy wsparcia w obszarze Regionalnych Specjalizacji Inteligentnych
	

	5.
	Udział przychodów przedsiębiorstwa dotyczących eksportu w stosunku do wielkości przychodów ogółem
	

	6.
	[bookmark: _GoBack]Ocena konkurencyjności produktu/usługi będącej przedmiotem projektu
	

	7. 
	Kompleksowość projektu
	

	8.
	Komplementarność projektu
	

	9.
	Przedmiotem projektu jest produkt/usługa 
z województwa opolskiego
	



	G.3 Kryteria dodatkowe (punktowane)

	Nr
	Nazwa kryterium
	Uzasadnienie [bez wpisywania punktacji]

	1.
	Wnioskodawca jest przedsiębiorstwem we wczesnej fazie rozwoju lub przedsiębiorstwem nowozałożonym
	

	2.
	Wnioskodawca jest przedsiębiorstwem ekologicznym lub wniosek dotyczy inwestycji ekologicznych
	

	3.
	Zasięg wydarzenia gospodarczego
	

	4.
	Zaangażowanie wnioskodawcy w wydarzenie gospodarcze
	


*Opis danego kryterium znajduje się w Szczegółowym Opisie Osi Priorytetowych RPO WO 2014-2020 (EFRR) zał. nr 3, Kryteria właściwe dla działania 2.4 Współpraca gospodarcza i promocja





















	Oświadczenie przedsiębiorcy (Wnioskodawcy): 

	Oświadczam(y), że wszelkie informacje przedstawione w niniejszym dokumencie są prawdziwe, przedstawione w sposób rzetelny oraz przygotowane w oparciu o najpełniejszą wiedzę dotyczącą przedsiębiorstwa oraz perspektyw i możliwości jego rozwoju. 

	Podpis osoby (osób) uprawnionej do występowania w imieniu przedsiębiorcy (Wnioskodawcy):

	Imię i Nazwisko
	 

	Funkcja
	 

	Data
	 

	Podpis
	 

	Imię i Nazwisko
	 

	Funkcja
	 

	Data
	 

	Podpis
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